Rzeszow, dnia 07.06.2013r.

Zapytanie ofertowe

I. DANE ZAMAWIAJACEGO:

,Betad-Leasing” Sp. z o.o.
Ul. Wita Stwosza 64

35-113 Rzeszow

Il. ZAPYTANIE OFERTOWE

W zwiazku z realizacja projektu pt. ,,Wdrozenie systemu B2B w celu automatyzacji procesow
biznesowych z Partnerami” w ramach dziatania 8.2 PO IG ,,Wspieranie wdrazania elektronicznego

biznesu typu B2B” firma ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. zwraca sie z prosba o przedstawienie oferty

cenowej na zakup:

. Ustuga wdrozeniowa Modutu TMS (instalacja i konfiguracja funkcjonalna

. Ustuga wdrozeniowa Modutu ECT (instalacja i konfiguracja funkcjonalna

Analiza przedwdrozeniowa - analiza zatozen funkcjonalnych wraz z projektem

technicznym, konsulting w zakresie definiowania procesow biznesowych - 122 rbg
System LEO Il - 1szt.

System LEO Il - licencje dostepowe na uzytkownika - 8szt.

Platforma komunikacyjna webLSP - 5szt.

Modut DSS - Dokumenty Skanowane - 1szt.

Modut TMS Management System - zarzadzanie zadaniami - 1szt.

Modut ECT - Early Contract Termination - modut upomnien (miekka windykacja) - 1szt.
Modut SMS - 1szt.

Modut SCM - Speed Collect Module - rozliczanie ptatnosci przychodzacych - 1szt.

. Modut KDF - Kanat dystrybucji faktur - 1szt.

. Oracle Standard Edition One Procesor Licence - 1szt.

. Migracja na Oracle - 173 rbg

. Ustuga wdrozeniowa systemu LEO Il (instalacja i konfiguracja funkcjonalna) - 760 rbg
. Ustuga wdrozeniowa Modutu DSS (instalacja i konfiguracja funkcjonalna) - 28 rbg

. Ustuga wdrozeniowa Modutu SCM (instalacja i konfiguracja funkcjonalna) - 45 rbg

- 119 rbg

)
)
) - 114 rbg
)

. Ustuga wdrozeniowa Modutu SMS (instalacja i konfiguracja funkcjonalna) - 67 rbg

. Ustuga wdrozeniowa Platformy komunikacyjnej webLSP - 456 rbg
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20. Szkolenia specjalistyczne z zakresu obstugi systemu B2B dla pracownikow wtasnych
firmy ,,Betad-Leasing” Sp. z o.0. - 48 rbg
I1l. TERMIN WYKONANIA ZAMOWIENIA

Termin realizacji przedmiotu zamédwienia zostanie uzgodniony indywidualnie z Oferentem ktdrego

oferta zostanie uznana za najkorzystniejsza.
IV. OPIS SPOSOBU PRZYGOTOWANIA OFERTY

Oferent powinien stworzyc¢ oferte na formularzu zataczonym do niniejszego zapytania.

Oferta powinna:

e zawierac dane oferenta
e posiadac date sporzadzenia

e termin waznosci oferty

V. MIEJSCE ORAZ TERMIN SKLADANIA OFERT

Oferta powinna by¢ przestana za posrednictwem poczty elektronicznej na adres email:
kprzybylo@betad.pl  lub dostarczona do biura na adres: BETAD - LEASING Sp. zo.o. ul. Wita

Stwosza 64, 35-113 Rzeszow

W razie dodatkowych pytan prosze o kontakt z : Krzysztof Przybyto, 502 305 978

Termin nadsytania ofert: 13.06.2013r. Oferty ztozone po terminie nie beda rozpatrywane.
Oferent moze przed uptywem terminu sktadania ofert zmieni¢ lub wycofa¢ swoja oferte.
Zamawiajacy nie dopuszcza mozliwosci sktadania ofert czesciowych.

Kryterium oceny ofert stanowi: Cena 100%

Zataczniki:
Specyfikacja

Wzér formularza ofertowego
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Specyfikacja do zapytania ofertowego

1. Analiza przedwdrozeniowa - analiza zatozen funkcjonalnych wraz z projektem

technicznym, konsulting w zakresie definiowania proceséw biznesowych - 122 rbg

Bedzie stanowic przygotowanie do realizacji projektu - analiza potrzeb i mozliwosci firmy ,,Betad-
Leasing” Sp. z 0.0. pod wzgledem wykonalnosci wdrozenia systemu i jego poszczegdlnych funkcji w
petni dostosowanych do potrzeb korzystajacych firm. Etap bedzie obejmowac opracowanie
metodologii zatozen do wdrozenia systemu LEO Il jako systemu B2B, ktéra umozliwi odpowiednie
zaprojektowanie tego systemu oraz technologii informacyjno-komunikacyjnych. Powstata analiza
stanowi¢ bedzie podstawe do dopasowania zaprojektowanego systemu oraz modutéow dodatkowych
do specyfiki dziatalnosci gospodarczej prowadzonej przez firme ,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. i jej
Partneréw biznesowych z uwzglednieniem oczekiwan firm, w zakresie rezultatéw zastosowania
nowych systemow przy uwzglednieniu wyposazenia sprzetowego i rozwiazan z zakresu IT, ktore

wykorzystywane beda przez te podmioty.

2. System LEO lll - 1szt.

Gtowne funkcjonalnosci systemu LEO IlI:

e Mechanizm Workflow - AWL to technologia, ktora bedzie pozwala¢ na elastyczne wizualne
mapowanie ksigzki procesow B2B. Konsekwencja tego bedzie bardzo doktadne
sformalizowanie procesu biznesowego wystepujacego pomiedzy Partnerami a firma ,,Betad-
Leasing” Sp. z 0.0. w systemie B2B. Kazde dziatania operatora beda doktadnie opisane i
zdefiniowane. Rownoczesnie udostepnione narzedzia edytorow workflow pozwala¢ beda
firmie ,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. na zachowanie maksymalnej elastycznosci w
dostosowywaniu aplikacji do potrzeb wtasnych i rynku. Wszystkie moduty dodatkowe
rowniez zostaty wykonane w technologii AWL.

e Kalkulator finansowy - w ramach jego funkcjonalnosci dosteona bedzie kalkulacja
finansowania leasingu, kalkulacje ESP. Podobnie jak w innych elementach Systemu LEO III
tu takze wszystko bedzie mogto by¢ konfigurowane bez udziatu programistow. Bedzie to
umozliwia¢ natychmiastowe wprowadzanie nowych produktéow finansowych do systemu
produkcyjnego, a dzieki temu Partnerzy uzyskuja szybszy dostep do produktow finansowych
w ramach systemu B2B

e Produkty finansowe - modele finansowana, czyli narzedzie umozliwiajace budowe
produktow finansowych, zostanie stworzone po to, by udostepni¢ uzytkownikom systemu
B2B funkcjonalnos¢ kalkulatora finansowego. Sam kalkulator finansowy to potezne
narzedzie, jednak jego wykorzystanie wymaga sporej wiedzy i doswiadczenia, natomiast
narzedzie dostepne w tym systemie B2B zawiera¢ bedzie produkty finansowe. Produkt
finansowy okreslac bedzie definicje jaki kalkulator ma by¢ uzyty i z jakim zestawem
danych. W praktyce sa to zestawy mozliwych parametrow wraz z ich ograniczeniami, z

ktorych Partner lub firma ,Betad-Leasing” Sp. z 0.0 bedzie tworzyc kalkulacje w systemie
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B2B. Jeden kalkulator moze by¢ wykorzystany w dowolnej liczbie produktow finansowych, o
ile jego zawartosc jest wystarczajaca.

Kontrolery danych - beda czuwac nie tylko nad tym kiedy i jak dana operacja ma byc
wykonana, ale takze beda pozwalaé¢ na zdefiniowanie czy dana operacja jest mozliwa.
Zaproponowany w ramach AWL mechanizm kontroleréw danych bedzie pozwalat na bardzo
doktadne i precyzyjne zaplanowanie “filtrow" zapewniajacych, ze dane wprowadzane do
bazy przez firme ,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. lub Partneréow beda nalezytej jakosci.
Zastosowane mechanizmy definiowanych zapytan wraz z wbudowanym jezykiem
skryptowym, czyné beda z kontrolerow danych potezne narzedzie poprawy jakosci i
bezpieczenstwa pracy. Podobnie jak w innych obszarach AWL, rzecza niezwykle istotna
bedzie dostepnos¢ edycji kontroleréw dla administratora Systemu LEQO. Bedzie to pozwalac
na wdrazanie nowych regut bez przechodzenia uciazliwosci wymiany systemu na kolejng
wersje, co jest duzym udogodnieniem i pozwali ha nieustanna prace w systemie B2B.
Drzewa widokow - Drzewo widokow bedzie stuzy¢ do prezentacji danych w module umow.
Dtuga liste transakcji mozna podzieli¢ na rozne kategorie wedtug zapotrzebowania. Gataz
jest budowana jako zapytanie SQL prezentujace zadany zakres danych. W ramach standardu
budowe 15 gatezi. Drzewo widokow bedzie niezwykle elastycznym rozwiazaniem
pozwalajacym na grupowanie i filtrowanie list danych. Logiczne ograniczanie liczby
prezentowanych danych tylko do zakresu opracowywanego na danym etapie workflow
znaczaco zwieksza predkosc¢ pracy catego systemu B2B. Udostepnianie Partnerom danych z
obszaru ich odpowiedzialnosci bedzie przyczynia¢ sie do wzrostu efektywnosci ich pracy.
Partner w trakcie korzystania z systemu B2B bedzie skupia¢ sie wytacznie na podzbiorze
danych bedacym jego zakresem kompetencji bez koniecznosci nieustannego przegladania
listy wszystkich kontraktow.

Wzorce ksiegowania - w ramach systemu B2B stworzone zostang wzorce ksiegowania

operacji zachodzacych na linii ,,Betad-Leasing” Sp. z o.0. - Partnerzy.

W ramach systemu LEO Ill beda dostepne rowniez funkcjonalnosci:

Uprawnienia - program bedzie prowadzi¢ szczegétowa kartoteke uprawnien Partnerow,
przez co bedzie bardzo precyzyjnie ogranicza¢ zakres poruszania sie danego Partnera po
systemie. W systemie mozliwe bedzie tworzenie profili uprawnien dla uzytkownikow. W
praktyce bedzie sie to sprowadza¢ sie do mozliwosci stworzenia grup uprawnien
sklasyfikowanych wedtug potrzeb firmy ,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. Dodatkowo wraz z
rozwojem systemu B2B, taki profil rowniez bedzie mozna modyfikowac, dodajac i usuwajac
Z niego pozycje. Kazdemu Partnerowi mozliwe bedzie przypisanie wiecej niz jednego profilu
uprawnien. W systemie wprowadzono rowniez polityke haset, pozwalajacych na zapewnienie
bezpieczenstwa.

Raportowanie - narzedziem do raportowania w systemie LEO Il bedzie program Crystal

Reports. Jest to uznany na Swiecie standard tworzenia, przetwarzania i publikowania
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raportow biznesowych. Crystal Reports jest zaawansowanym generatorem raportow
zoptymalizowanym do pracy w srodowisku biznesowym. Bedzie usprawnia¢ procesy
biznesowe wystepujace pomiedzy firma ,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. a Partnerem w ramach
systemu B2B i umozliwia ich dostosowanie do potrzeb firmy ,,Betad-Leasing” Sp. z o.0.
Operacje - Kazde dziatanie Partnera, ktore bedzie miato wptyw na "biznesowy" los
transakcji bedzie wykonywane przez Operacje. Przetwarzane bedzie postrzeganie dziatania
firmy ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. lub Partnera w systemie z myslenia ,,zmieniam umowe” na
»,dokonuje operacji na umowie”. Przyktadem jest renegocjacja. W standardowym ujeciu
firma ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0., np.: zmienia umowe wydtuzajac jej okres. W podejsciu
operacyjnym Partner przeprowadza proces wydtuzenia umowy, ktérego konsekwencja
bedzie miedzy innymi wydtuzenie harmonogramu. Stowa ,,miedzy innymi” sa kluczowe, bo
ta operacja zwykle w procesie biznesowym ma jeszcze szereg konsekwencji, ktore w
systemie B2B beda automatycznie ujete.

Ptachty ATROE - Czyli After Tax Return of Equity, beda kolejnym bardzo waznym
elementem kalkulacji finansowych. W Systemie B2B bedzie zrownane znaczenie parametrow
standardowych i wskaznikow ATROE. Beda one uzywane na jednakowych prawach podczas
tworzenia kalkulacji.

Intuicyjny interfejs uzytkownika - w systemie LEO intuicyjny interfejs uzytkownika bedzie
starannie zaprojektowany i zbudowany z wykorzystaniem najnowszych, dostepnych
komponentéw. W odrdznieniu od typowych aplikacji tworzonych w jezykach 4 generacji (np.
Magic, Oracle Forms) srodowisko LEO bedzie bardzo elastyczne i silnie zblizone do
standardow MS Office. Wszystkie gtéwne ekrany aplikacji beda skalowane, siatki danych
moga by¢ sortowane, filtrowane, drukowane, eksportowane. System bedzie dokonywat
walidacji wprowadzanych danych juz na etapie ich edycji. Uzyte rozwigzania beda pozwalac
na wykonanie duzej czesci potrzebnych zestawien ,,ad hoc” od razu na ekranie uzytkownika
aplikacji. Interfejs bedzie ,kastomizowalny” zgodnie z wymogami kazdego Partnera
biznesowego firmy ,,Betad-Leasing” Sp. z o0.0.

Edytor tekstéw - wbudowany w system B2B bedzie unikalnym narzedziem pozwalajacym na
catkowita automatyzacje kreacji dokumentow. Dostepny przy ich tworzeniu mechanizm
szablonow, wsparty dostepem do kilkuset zmiennych, bedzie pozwala¢ na stworzenie za
jednym kliknieciem myszy kompletu dokumentéw do transakcji leasingowej w ciagu kilku
sekund. Tak utworzone dokumenty sa zawsze bezbtedne, gdyz Partner nie musi dokonywac
zadnych recznych edycji. Oczywiscie dla Partneréw, ktorzy maja odpowiednie uprawnienia
nadane przez firme ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. taka droga zawsze jest otwarta, a stworzenie
zindywidualizowanego zestawu dokumentéw przy transakcji nie bedzie stanowié
najmniejszego problemu. Po aktywacji umowy wszystkie ,,edytowalne” dokumenty beda
przetwarzane w PDF i beda stanowic statyczny obraz dokumentéow stworzonych do danej
transakcji. Do transakcji beda mogty takze by¢ dotaczane inne dokumenty PDF, nie tylko te

wygenerowane w systemie B2B. Bedzie to pozwala¢ na tworzenie ,teczki umowy”
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zawierajacej petny komplet dokumentow w jednym miejscu. W systemie B2B bedzie
wystepowac przechowywanie wszystkich dokumentéw umowy w bazie danych systemu.
Bedzie to zapewnia¢ catkowite bezpieczenstwo, spdjnos¢ i wygode korzystania z
dokumentow w transakcji leasingowej.

e Ksiegowania procesowe - czyli mozliwos¢ podtaczenia na kazdym przejsciu workflow
wzorcow ksiegowania i co za tym idzie realizowania ksiegowan bezposrednio w procesie
biznesowym - bedzie spajat w jeden system czes$¢ operacyjng i finansowo-ksiegowa systemu
B2B. Bedzie to zapewnia¢ bardzo wysoki stopien spdjnosci danych. Po wdrozeniu
kompleksowego rozwiazania praktycznie zniknie konieczno$¢ comiesiecznego uzgadniania
kont ksiegowych z danymi systemu leasingowego, co bedzie znacznym udogodnieniem dla
firmy ,,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. i Partnerow. Kazda operacja wykonywana w systemie
leasingowym, majaca zwiazek z systemem ksiegowym, bedzie automatycznie znajdowac
odzwierciedlenie w stosownych zapisach w systemie B2B, bez koniecznosci konsultacji
pomiedzy firma ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. a Partnerem.

e Centralna "teczka umowy" - bedzie koncentowac¢ w jednym miejscu wszystkie informacje o
kontrakcie. Nowoczesny interfejs i zastosowana drzewiasta struktura organizacji modutu
beda pozwala¢ na btyskawiczne dotarcie do poszukiwanych informacji juz po dwoch - trzech
kliknieciach myszy. Dostep do ,teczki” ma zaréwno firma ,Betad-Leasing” Sp. z o.0., jak i
jego Partnerzy biznesowi, dzieki czemu obie strony komunikacji beda mie¢ szybki dostep do

informacji poprzez system B2B.

3. Platforma komunikacyjna webLSP - 5szt.

Platforma komunikacyjna webLSP - webLSP to nowoczesny platforma komunikacyjna, ktora bedzie
przygotowana w oparciu o sprawdzone technologie zastosowane w sprzedazowym webDFE (Dealer
Front End) platformy JAVA. Podstawowym zatozeniem technologicznym bedzie wykorzystanie
platformy JAVA jako rozwiazania dla aplikacji. Wraz z ta zmiang nastapi rozdzielenie warstw catej
aplikacji na warstwe dostepu do bazy danych, warstwe logiki biznesowej oraz warstwe
prezentacyjna. Zastosowane rozwigzanie bedzie sprzyjac¢ ujednoliceniu proceséw przetwarzania
danych i bedzie pozwala¢ na budowanie relacji z wieloma Partnerami (aplikacja dla przegladarki
internetowej). Dodatkowo, scentralizowanie przetwarzania bedzie pozwala¢ na rozwiazanie wielu
probleméw zwiazanych z praca réwnolegta i blokowaniem danych do przetwarzania - w
szczegoblnosci, gdy ,,Betad-Leasing” Sp. z o.0. i Partner beda chcieli procesowaé ten sam wniosek,
jeden z nich otrzyma komunikat, ze wniosek jest obecnie procesowany. Wydzielenie warstwy logiki
biznesowej bedzie pozwala¢ rowniez na znacznie tatwiejsze budowanie interfejsow, rozbudowe
systemu o nowe funkcje czy wrecz udostepnianie wybranych funkcji systemu dla aplikacji
zewnetrznych poprzez webServices. Oddzielna warstwa interfejsu uzytkownika bedzie udostepniac
petne mozliwosci dostosowania wygladu aplikacji do wymogdéw korporacyjnych czy potrzeb firmy
,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. oraz Partnera. Wydzielenie warstwy dostepu do bazy danych bedzie

pozwala¢ na uniezaleznienie warstwy logiki biznesowej, w tym proceséw masowych, od serwera
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bazy danych. W ten sposob tatwiejsze stanie sie tworzenie specjalizowanych zapytan,

wykorzystujacych szczegolne wtasciwosci serwera, co bedzie sprzyjaé¢ zwiekszaniu efektywnosci

pracy zaréwno firmy ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0., jak i Partnerow. Takie podejscie bedzie pozwalac
rowniez na prowadzenie niezaleznych od aplikacji prac adaptacyjnych w stosunku do wybranego
serwera.

Podstawowym elementem w aplikacji LSP bedzie technologia Workflow. Jednoczesnie zaréwno

zarzadzanie, jak i definiowanie Workflow bedzie pozostawac¢ wspoélne dla systemoéw LEO, TIGER oraz

wszystkich modutéw webowych. Drugim waznym elementem wptywajacym na dziatanie systemu
bedzie wykorzystanie w petni definiowalnego kalkulatora finansowego. Kalkulator ten zostanie
przygotowany w ramach tworzenia systemu LEO Il i z powodzeniem bedzie wykorzystywany przez

Partnerow do rozwoju produktow. Gtownym atutem kalkulatora bedzie mozliwos¢ tworzenia

ztozonych produktéw (wzorcow) na poziomie firmy ,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. systemu, bez

koniecznosci wykonywania prac programistycznych po stronie Partnera. Dzieki temu szybkos¢
wdrazania nowych produktow bedzie bardzo wysoka, gdyz $rednio po tygodniu od zdefiniowania
zatozen biznesowych produkt moze byc dostepny w sieci.

Kontrolery danych beda stanowi¢ mechanizm pozwalajacy kontrolowac proces w oparciu o Workflow

i uwarunkowania produktowe. Beda mogty na przyktad blokowaé pewne S$ciezki w procesie

biznesowym dla wybranych produktow, co bedzie pozwala¢ na odzwierciedlenie procedur

specjalnych (uproszczonych).

System wyposazony w drzewiaste menu sterujace. Definicja menu bedzie stanowi¢ definicje funkcji

dostepnych w danej aplikacji specjalizowanej. Menu tworzone jest ,w locie” dla kazdego

zalogowanego Partnera indywidualnie. Rozwiazania Platformy webLSP beda pozwala¢ na tatwe
dostosowanie aplikacji do unikalnych potrzeb firmy ,Betad-Leasing” Sp. z o0.o0. Standardowo
dostepne beda:

. Okna zbiorczej prezentacji danych - przyktadem bedzie podsumowanie transakcji, dane
klienta obstugiwanego przez danego Partnera, dane przedmiotu itp. Okna te beda zawieraé
statyczne dane prezentujace informacje z bazy danych i przetworzone oraz linki do innych
elementow wizualizacyjnych/edycyjnych. Program bedzie zapewniat obstuge szablonow JSF.

. Okna list standardowych. W LSP okna list beda zawiera¢ zawsze dwie zaktadki Filtr/Wyniki.
Na pierwszej bedzie mozna zdefiniowac¢ dodatkowe kryteria ograniczajace podzbior danych
prezentowanych na zaktadce wyniki. Aplikacja zostanie wyposazona w pewien zestaw list
standardowych parametryzowanych na etapie konfiguracji. Przyktadem moze byc lista
kontrahentow (z parametrami: moi kontrahenci, kontrahenci grupy, itd.), lista transakcji (z
parametrami: moje wnioski, moje oferty, moje umowy, ostatnich 20 wnioskdw, z ubiegtego
tygodnia, umowy zakonczone itd.). Cecha istotng list standardowych bedzie szeroki zakres
parametrow filtracyjnych zaktadki pierwszej. Zakres ten bedzie znacznie szerszy niz lista

prezentowanych danych na zaktadce Wyniki.

4. Modut DSS - Dokumenty Skanowane - 1szt.
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Modut dokumentdow skanowanych bedzie petnit funkcje elektronicznego archiwum dokumentow
skanowanych dotaczanych do modutow: umow leasingowych, wnioskow, zabezpieczen oraz Kartoteki
kontrahentow. Elektroniczne archiwum bedzie przechowywato wszystkie dokumenty zwiazane z
kontraktami realizowanymi przez Partnerow. Gtowna zaleta to zaoszczedzony czas przeznaczony na
reczne przeszukiwanie zasobow w poszukiwaniu konkretnego dokumentu dotaczonego do umowy
leasingowej, wnioskow, zabezpieczen, kartoteki kontrahentdw. Modut bedzie pozwalat na
dotaczanie do wymienionych wyzej modutow wszelkiego typu dokumentow, ktdre mozna skanowad,
by je nastepnie przechowywaé¢ w formie elektronicznej, np. aneksy do umodw, zabezpieczen,
dokumenty finansowe, np. deklaracje CIT, PIT, VAT. Gtowne okno modutu bedzie miato charakter
kartoteki operacyjnej, tzn. z jednej strony bedzie gromadzi¢ informacje dotyczace dokumentéw
skanowanych, z drugiej pozwala¢ na wykonywanie operacji rejestracji, edycji i usuwania
dokumentéw. Mozliwy bedzie podglad danych wybranego dokumentu i samego dokumentu, jego
wydruk, a takze wydruk raportéw Crystal Reports. Modut ten bedzie zapewniac¢ szybki wglad do
dokumentacji zaréwno ze strony firmy ,Betad-Leasing” Sp. z o.0., jak i Partnerow, a takze bedzie
zabezpieczaC przez zaginieciem dokumentow, jak w przypadku wymiany za pomoca poczty
elektronicznej. Bedzie to znaczne utatwienie podczas realizacji procesow biznesowych miedzy

,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. a Partnerami.

5. Modut TMS Management System - zarzadzanie zadaniami - 1szt.

Modut ten bedzie programem pozwalajacym na tworzenie, przydzielanie, administrowanie,
raportowanie roznego rodzaju zadan wykonywanych w trakcie pracy Partneréw. Zadania
wprowadzane do TMS beda mogty by¢ bezposrednio zwiazane z obstuga systemu B2B. Zastosowana
technologia AWL bedzie pozwala¢ na petna elastycznos¢ zbudowania przebiegu realizacji zadania.
Kazde zadanie oprocz licznej grupy parametréw podstawowych bedzie posiadaé mozliwosc
przypisania osoby wykonujacej, grupy odpowiedzialnej oraz osoby nadzorujacej. Ten mechanizm
bedzie sprawiaé, ze wiele oséb bedzie mogto czuwac na prawidtowa realizacja zadan. Kazde
zadanie bedzie mogto byc¢ tworzone jako niezalezne, bedzie mogto jednak by¢ utworzone w relacji
do umowy/kontrahenta/srodka trwatego/polisy, itd. Relacje te beda mogty by¢ ustawiane
niezaleznie. Bedzie pozwala¢ na powiazanie zadan i zdefiniowanie Sciezek odpowiedzialnosci
pomiedzy firma ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. a Partnerami.

Modut bedzie sScisle zintegrowany z catym systemie B2B. Wiele modutéw systemu bedzie mogtd
automatycznie tworzy¢ zadania w TMS. Bedzie to pozwala¢ na bardzo sprawna organizacje pracy i

automatyczna delegacje zadan w procesie biznesowym.

6. Modut ECT - Early Contract Termination - modut upomnien (miekka windykacja) - 1szt.

Modut ECT, na podstawie analizy wiekowej struktury naleznosci i zadanych parametrow
okreslajacych warunki brzegowe, bedzie kwalifikowat umowy do wypowiedzenia. Nastepnie bedzie
prowadzi¢ caty proces administracji kazdym przypadkiem/umowa indywidualnie. Rejestrowany

bedzie caty proces kontaktu z klientami poprzez Partneréw, prowadzona korespondencja. System
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bedzie udostepnia¢ narzedzia pozwalajace Partnerom na monitorowanie nastepstw czasowych

zdarzen.

7. Modut SMS - 1szt.

Dodatkowo w ramach systemu B2B zostanie wykonana konfiguracja profili umozliwiajacych wysytke

wiadomosci SMS z systemu, za posrednictwem telefonu podtaczonego do komputera, z ktérego
wysytane sa SMS. Automatyczna wysytka SMS na podstawie definiowanych przez firme ,Betad-
Leasing” Sp. z o.0. profili wysytki. Profile beda zawiera¢ zaréwno definicje zakresu pobieranych
danych jak i strukture i tres¢ przesytanego komunikatu. Istotna cecha modutu bedzie wykorzystanie
zmiennych, co bedzie pozwalac¢ dowolnie profilowac tworzony komunikat do konkretnego odbiorcy -
Partnera. Tak utworzony SMS bedzie zawiera¢ informacje przeznaczone tylko dla danego Partnera.

Modut bedzie pozwolac na usprawnienie proceséow biznesowych pomiedzy firma ,,Betad-Leasing” Sp.
Z 0.0. a Partnerami, przyspieszy proces reakcji na zmiany dokonane w systemie B2B oraz bedzie
pozwola¢ na bardziej przejrzysta komunikacje z Partnerami w zakresie wspolnie realizowanych

umow.

8. Modut SCM - Speed Collect Module - rozliczanie ptatnosci przychodzacych - 1szt.

Zadaniem modutu bedzie automatyczne rozliczenie naleznosci i zobowiagzan, a wiec wyszukiwanie i
parowanie rozrachunkéw kontrahentow. Wyciagi bankowe, dostarczane przez jednego z Partnerow
firmy ,,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. (na ptycie CD, na dyskietce, poczta elektroniczng lub bezposrednio
poprzez bezpieczne potaczenie z serwerem bankowym lub systemem bankowosci elektronicznej
Partnera MultiCash), wprowadzane beda w postaci plikdw. Wyciagi bankowe przekazane nosnikami
elektronicznymi, beda zawierac takie same informacje jak wyciagi tradycyjne, sa to: zestawienia
dokonanych wptat i wyptat, a w nich wyszczegoélnione firmy dokonujace tychze wptat, wartosé¢ kwot
oraz tytutem czego zostata dokonana wptata. Bedzie to idelane rozwigzanie dla Partnera (Bank) i
firmy ,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. Speed Collect bedzie zawiera¢ mechanizmy przeznaczone
specjalnie do masowego przetwarzania duzej ilosci dokumentow (np. rozpoznawanie po numerach
identyfikacyjnych - infokod, rozpoznawanie po maskach kont).

Modut bedzie automatycznie przetwarza¢ otrzymane ptatnosci (tzn. dopasowuje ptatnos¢ po
indywidualnym numerze zaszyfrowanym w numerze rachunku) w sposob, ktory bedzie umozliwiac
ich wczytanie do systemu finansowo-ksiegowego, a nastepnie automatyczne rozksiegowuje na
indywidualne konta analityczne. Drugie rozwiazanie, jakie bedzie zastosowane w module, to
mozliwos¢ zdefiniowania masek numeréw faktur i uméw. MW ramach wdrozenia modutu
przygotowany zostanie plik z ptatnosciami dla jednego konta bankowego (dostosowanie do formatu
wyciagu otrzymywanego przez firme ,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. od banku, ktory jest Partnerem
biznesowym).

Modut bedzie pozwalat na znaczng oszczednosC czasu zwigzana z ksiegowaniem wyciagow

bankowych otrzymywanych od jednego z Partneréw, a ponadto przyspiesza obieg informacji.
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9. Modut KDF - Kanat dystrybucji faktur - 1szt.

Modut ma postac standardowego modutu AWL-owego, z wszystkimi jego podstawowymi funkcjami.
Zatem w module znalazty sie: edytor workflow, edytor kontrolerow danych, okno Konfiguracji,
Kreator "Wykonaj akcje", Drzewo widokow, Definiowalny uktad paneli wizualizacyjnych, Panele
HTML oraz Siatka danych cxGrid.

Modut bedzie pozwalat na kompleksowe zarzadzanie fakturami poprzez operacje workflow oraz
dodatkowe operacje masowe: wydruku oryginatow faktur oraz elektronicznej dystrybucji faktur.

Znacznie utatwi procesy rozliczen kontraktow realizowanych przez Partnerow.

10. Szkolenia specjalistyczne z zakresu obstugi systemu B2B dla pracownikow wtasnych firmy

wBetad-Leasing” Sp. z 0.0. - 48 rbg

Dla zapewnienia efektywnego wykorzystywania mozliwosci funkcjonalnych systemu platformy B2B
zatozono w projekcie dla pracownikow firmy ,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. w ramach platformy B2B
cykl specjalistycznych szkolen z obstugi dedykowanego oprogramowania. Celem szkolen bedzie
urzeczywistnienie planowanego usprawnienia wspotpracy poprzez wykorzystanie mozliwosci, jakie
oferuje rozwiazanie B2B. Jest oczywistym, ze dla wykorzystania w petni potencjatu, jakie stwarzac
bedzie rozwiazanie klasy B2B, niezbedna bedzie odpowiednia swiadomos¢ uzytkownikow.

Szkolenie bedzie przeznaczone dla wszystkich pracownikow firmy ,Betad-Leasing” Sp. z o0.0. - 10
uzytkownikow systemu. Zakres tematyczny to obstuga systemu B2B.

Szkolenie obejmuje swoim zakresem:

. szkolenie administratora systemu - 6 rbg. (1osoba)

. szkolenie uzytkownikow systemu B2B - 42 rbg. (100sdb)
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FORMULARZ OFERTOWY

Miejscowos¢, data

Nazwa Wykonawcy:

AATES ettt saesseesaesaeenes

Tel/Fax/e-mMailiu v eeereerereneeenesaeennens

Osoba kontaktowa:

Odpowiadajac na zapytanie ofertowe firmy , Betad-Leasing” Sp. z o.o. sktadamy nastepujaca

oferte:

Opis Cena Wartos¢ Wartos¢
netto netto VAT brutto

1. Analiza przedwdrozeniowa - analiza zatozen
funkcjonalnych wraz z projektem technicznym,
konsulting w zakresie definiowania procesow

biznesowych - 122 rbg

2. System LEO III - 1szt.

3. System LEO Il - licencje dostepowe na

uzytkownika - 8szt.

4. Platforma komunikacyjna webLSP - 5szt.

5. Modut DSS - Dokumenty Skanowane - 1szt.

6. Modut TMS Management System - zarzadzanie

zadaniami - 1szt.

7. Modut ECT - Early Contract Termination - modut

upomnien (miekka windykacja) - 1szt.

8. Modut SMS - 1szt.

9. Modut SCM - Speed Collect Module - rozliczanie
ptatnosci przychodzacych - 1szt.

10. Modut KDF - Kanat dystrybucji faktur - 1szt.

11. Oracle Standard Edition One Procesor Licence -

1szt.
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12.

Migracja na Oracle - 173 rbg

13.

Ustuga wdrozeniowa systemu LEO Il (instalacja i

konfiguracja funkcjonalna) - 760 rbg

14.

Ustuga wdrozeniowa Modutu DSS (instalacja i

konfiguracja funkcjonalna) - 28 rbg

15.

Ustuga wdrozeniowa Modutu SCM (instalacja i

konfiguracja funkcjonalna) - 45 rbg

16.

Ustuga wdrozeniowa Modutu TMS (instalacja i

konfiguracja funkcjonalna) - 119 rbg

17.

Ustuga wdrozeniowa Modutu ECT (instalacja i

konfiguracja funkcjonalna) - 114 rbg

18.

Ustuga wdrozeniowa Modutu SMS (instalacja i

konfiguracja funkcjonalna) - 67 rbg

19.

Ustuga wdrozeniowa Platformy komunikacyjnej
webLSP - 456 rbg

20.

Szkolenia specjalistyczne z zakresu obstugi
systemu B2B dla pracownikow wtasnych firmy

,Betad-Leasing” Sp. z 0.0. - 48 rbg

Razem:

Oferta wazna
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Podpis i pieczec
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